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Modulo Gestion de
Proyectos y Obras

Una solucidon probada, oportuna y efectiva,

de principio a fin pensada en la construccion,
ingenieria y servicios industriales que gestionan
SuUS operaciones por proyectos


https://www.fin700erp.com/

Reconocidos como socio
estratégico de nuestros
clientes en los procesos de
transformacian digital

Lider global de la industria Ti
en soluciones de negocio
innovadoras

Sueno

20 3 0 Un ambiente de trabajo

Compaiiia agil, digital
y con servicios de
excelencia

atractivo, que permite atraer y
retener talentos tecnoldgicos
con el colaborador al centro

SONDA.

make it easy

'ﬁ N by SONDA

Es una solucion eficiente, simple, agil y escalable
gue centraliza los procesos de todas las areas de
la organizacion, facilitando un control efectivo y
gestion oportuna de las obligaciones de gestion,
legales y tributarias, al menor costo.

FIN700 de SONDA se integra facilmente con las
herramientas estandar y soluciones propias de
cada empresa, permitiendo una vision global del
funcionamiento de la organizacidn, incorporando
las mejores practicas y conocimiento del
mercado.



¢Por que FIN700?

Simple y facil de usar

° Interfaz y experiencia de usuario
amigable e intuitiva.

* Navegacion Drill-Down que

facilita el acceso a la informacion.

* Orientado a procesos de negocio
automatizados.

° Integracion rapida y segura con
las herramientas de Microsoft
Office.

* Médulos a la medida de las
necesidades de cada empresa.
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Mayor seguridad y control

° Tracking e informacion en linea y
tiempo real.

° Permite generar multiples
usuarios con perfiles y accesos
diferenciados.

* Mayores niveles de aprobacion
para transacciones.

Implementacion rapida
y segura

° Implementacion y mejora
continua basada en los
estandares ISO 9001-2008,

ISO 14001, OSHAS 1800 con las
mejores practicas de la industria.
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FIN700
(@ Gestion de Proyectos
y Obras
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Constituye una sdlida herramienta de apoyo a la gestion,
orientada al usuario final que proporciona una solucién practica,
robusta y eficaz a las necesidades de informacion en todos los
niveles de gestién de proyectos de cualquier empresa.

PRINCIPALES CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO

I. ELABORACION DE ESTUDIOS 1Il. PLANIFICACION Y

DE PROYECTOS PROGRAMACION DE OBRA/
Estudio y presentaciéon de PROYECTO
Propuestas. Administracion del Presupuesto.
Planificaciéon y Control Programacion de partidas
Presupuestario. (integrada con MS Project).
Andlisis de precios unitarios. Programacion de Abastecimiento de
Integracion de proyectos desde Recursos.
otras fuentes de estudio. .

IV. ADMINISTRACION DE

Il. CONTROL DE CAMBIOS OBRAS/PROYECTO

Cambios de ingenieria. Control del costo por grupos de
partidas.

Aumentos de presupuesto.

. . Control de Avance de las partidas.
Disminuciones de presupuesto.

Control exante y expost para cada

Control de versiones de proyecto.

Presupuestos
Reprogramacion de partidas.
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V. ADMINISTRACION DE
MATERIALES

® Aprobacion de solicitudes de
materiales.

* Recepcion.
® Transferencia a otras bodegas.

® Consumo (desde bodega, compra
de cargo directo).

¢ Consulta de saldos de materiales en
bodega.

¢ Consulta de 6rdenes de compras
cursadas.

¢ Administracion de unidades de
control y materiales.

¢ estandares actuales.

VI. ADMINISTRACION DE MANO
DE OBRA

° Asignacion de trabajadores al
proyecto.

¢ Administracioén y Preliquidacion de
Tratos.
* Distribucion del costo real de

Mano de Obra directa o indirecta a
partidas.

¢ Control de avance de partidas de
Tratos.
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VIil. OPERARIOS

® Se registra la lista de operarios don-
de se especifica el Rut, nombre y
apellidos, especialidad y la seccion
donde ejecuta su labor. La especia-
lidad esta relacionada ademas con
un valor hora (costo estandar).

VIIl. ADMINISTRACION
DE SUBCONTRATOS DE
SERVICIOS

* Analisis de solicitudes de
Subcontrato.

® Registro del Subcontrato.

® Manejo de anticipos y aplicacion de
retenciones.

* Workflow asociados a la
contrataciéon y aprobacion de
estados de pago.

® Control de Avances de actividades
de Subcontratos.

® Generacion y liquidacion de Estados
de Pago masivos e individuales de
produccioén y de retenciones.

¢ Aplicacion de descuentos en
Estados de Pago.

¢ Estados de pago del Subcontrato
(anticipo, avance de obra,
devolucion de retenciones).

* Analisis de solicitudes y registro de
Subcontrato




IX. ADMINISTRACION DE
SUBCONTRATOS DE ARRIENDO
DE MAQUINARIA Y EQUIPOS

XI1. ESTADOS DE PAGOS AL
MANDANTE

Administracion de Anticipos.

Analisis de solicitudes y registro del
Subcontrato.

Workflow asociados a la
contratacion y aprobacion de
estados de pagos.

Generacion y liquidacion de Estados
de Pago masivos e individuales.

Control de Combustible utilizado.

Bitacora de los Equipos (registro de
asignacién de horas por actividad /
por partida).

Estados de pago de subcontrato.
Seguimiento del Subcontrato.

X.GESTION DE PRESUPUESTO
SOBRE LA OBRA/PROYECTO

Costo Presupuestado dado el
avance real de las partidas.

Costos comprometidos del
proyecto.

Costos reales de cada partida y
sus Recursos (materiales, mano de
obra, subcontratos de servicios,
maquinarias y equipos, costos
indirectos, gastos generales).

Comparativo de costos reales
versus presupuestados.

Aplicacion del Método del valor
ganado.
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Calculo de precios de partidas.

Manejo de proyectos con rebajas
tributarias.

Administracion de reajustes en
estados de pago.

Registro de produccion.

Estado de pagos normales y
adicionales.

Estados de pago de devolucion de
retenciones.

Gestion de la eficiencia en el costo.
Gestidn de la eficiencia en el plazo.

Administracion de recursos no
presupuestados.

Situacion general del proyecto
(presupuesto version

cero, presupuesto actual,
comprometidos, avances y reales).

Generacion de proyecciones.
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INVENTARIO

Constituye una sélida herramienta de apoyo a la gestion, orientada al
usuario final que proporciona una solucion practica, robusta y eficaz
a las necesidades de informacion en todos los niveles de gestion de
proyectos de cualquier empresa.

PRINCIPALES CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO

I.BODEGAS Y UBICACIONES Valorizacion de inventarios a costo

Multiples bodegas.
Manejo de ubicaciones por bodegas.

Asociacion Usuario - Bodega -
Operaciones.

Il. PRODUCTOS

Multiples estructuras de cdodigos de
productos.

Multiples clasificadores de productos.

Definicion y manejo de Part Number,
codigo de barra, lote y serie por
productos.

Definicion de abastecimiento de los
productos (compra o produccion).

Definicion de cédigos propios por
cliente, proveedor asociado al
maestro interno.

Manejo de KIT o combos de productos.

Posibilidad de controlar stock en dos
unidades de medida en forma paralela.
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promedio, FIFO a nivel de articulo o
Articulo-Bodega-Lote.

lil. TIPOS DE MOVIMIENTO

Configuracion flexible para los
distintos tipos de movimientos

de bodega, parametrizando
adicionalmente su efecto contable,
por ejemplo:

Traspasos entre bodegas (con o sin
recepcion automatica).

Despacho y recepcidon a produccion.

Recepcidén y devolucion a
proveedores.

Despacho y recepcion de clientes.
Consumos internos.

Ajustes de entrada y salida de
bodega.

Cambio de ubicacién de productos.

Asociacién Usuario bodega - Tipo
de movimiento.



IV. SOLICITUDES DE
DESPACHO

Registro manual de Solicitudes de
despacho.

Generacion automatica de
Solicitudes de despacho desde
los médulos de Venta (NV) y
Produccion (OP).

Facilidades para asociar una
Solicitud de’despacho a centros de
costos y/u Ordenes de trabajo.

Instancia de aprobacién para cada
una de las Solicitudes de despacho.

Alternativas de flujo, complejo y
simplificado para el despacho de los
productos.

Asignacion automatica de la
solicitud de consumo hacia pedido
de compra cuando no existe
disponibilidad en bodega.

Permite trabajar con multiples
unidades de medida de conversion.

V. OTROS

Recepcidn de productos en bodega
en base a la informacion contenida
en la orden de compra, generando
Su provision contable.

Valorizacion de compras importadas
en funcion de matriz u hoja de
costos.

Control y seguimiento sobre las
recepciones parciales de productos.

Restriccion en base al % de
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tolerancia para recepciones que
exceden lo informado en la orden de
compra.

Devolucidon de mercaderias asociada
a orden de compra y parte de
entrada.

Facilidades para visualizar y/o
administrar la cola de despacho.

Facilidades para generar el Picking
en funcion de la informacion
contenida en la Solicitud de
despacho.

Generacion automatica del
documento, despacho a partir de
una solicitud o pedido previo.

Recepcion de devoluciones de
productos a partir de la informacion
de despacho.

Reserva de productos, para el
despacho y/o consumo con
posibilidad de reasignacion.

Emision de guias de despacho no
facturables.

Facilidades para asociar un
despacho de productos (Insumos,
materias primas, etc.) con cargo a
Centros de costos y/u Ordenes de
produccion o trabajo.

Recepcion automatica de productos
semi elaborados o terminados
desde produccion.



VI. GESTION DE STOCK Vil. CONTROL DE INVENTARIOS

Apoyo al control de stock sin Apoya el recuento fisico de los
producir demandas insatisfechas articulos, con el fin de establecer

ni sobre dimensionamiento de los y corregir diferencias entre los
saldos en bodega. saldos fisicos y los registrados en
Definicién de niveles minimos y _eI sistema generando los ajustes en
criticos para el reabastecimiento inventario y su efecto contable.
automatico.

Algoritmo de célculo basado en
consumos promedios por periodos
configurados por el usuario.

Manejo de los tiempos de entrega
para la reposicion de los materiales.
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COMPRAS

El Médulo Adquisiciones soporta distintos modelos de compras,
permitiendo a la empresa poder optimizar sus procesos de compra
en funcion de sus necesidades y la naturaleza de los productos y/o

servicios a comprar.

PRINCIPALES CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO

. PROVEEDORES

Completa ficha para cada uno de los
proveedores de la empresa, donde
se especifican las sucursales del
proveedor, los contactos asociados,
condiciones de pago y despacho,
entre otros.

Asociacion de proveedores y
productos con rubros de compras.

Manejo de multiples listas de
precios de proveedores.

Il. SOLICITUDES DE COMPRAS

Manejo de Solicitudes de Compras
tanto para productos, cargo directo
y Servicios.

Generacion automatica de
solicitudes de compras de
productos a partir de la ejecucion
del proceso de reposicion de stock.

Facilidades para asociar una
solicitud de compra a centros de
costos y/u Ordenes de trabajo o
proyectos especificos.

Instancia de aprobacién para cada
una de las solicitudes de compra.




I1l. ORDENES DE COMPRAS

Emisién de OC con multiples
recepciones de bodega.

Tracking y consultas de seguimiento
para las solicitudes y Ordenes de
compras.

Consultas e informes de compras
por proveedor, producto, fechas y
otros.

Informes de Ordenes de Compras
por estado, folio y fecha de
recepcion.

Recepcion de productos en bodega
en base a la informacion de la Orden
de compra.

Control sobre las recepciones
parciales y en exceso en funcioén de
un % de tolerancia.

Devolucién automatica de
proveedores, identificando la orden
de compra y producto.
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IV. WF DE SOLICITUDES Y
ORDENES DE COMPRA

Niveles de autorizacion por monto
y centros de responsabilidad para
ordenes de compra y solicitudes.
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VENTAS

El sistema de ventas tiene la funcion de apoyar a los usuarios
en la administracion de la comercializacion de los productos y/o
servicios de la empresa. Permite resolver el problema operativo
y la automatizacion de las actividades involucradas en los
procedimientos de venta, generando al término del proceso, la
centralizacion contable de los documentos legales.

PRINCIPALES CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO

|. BODEGAS Y UBICACIONES

Completa ficha para cada uno de
los clientes, donde se especifican
las sucursales (direcciones), los
contactos asociados, lista de
precios, crédito y condiciones de
pago y despacho, entre otros.

Il. VENDEDORES

Definicion de grupos de venta y
vendedores.

Restriccion de precios y descuento.

- Manejo de cartera, es decir,
asociacion Vendedor - Cliente.

IIl. LISTA DE PRECIOS Y
CONVENIOS DE VENTA

Multiples listas de precios con
posibilidad de ser expresadas en
distintas monedas y/o unidad
vendida.

Definicion de precios con rango de
fecha desde - hasta.
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Definicion de precios de oferta.

Facilidades para definir multiples con-
venios de precios asociados a clientes.

IV. PRODUCTO

Ver Médulo de Inventario.

V. REGISTRO DE PEDIDOS

Registro y seguimiento de cotizaciones.

Generacion de Notas de venta a
partir de una cotizacion.

Registro directo de Notas de ventas.

Validacidn en linea de las Notas de
ventas respecto a las siguientes
condiciones:

Comerciales: precio, margen,
descuentos otorgados, cambio en la
condicién de pago, etc.

Financieras: limite de crédito,
morosidad y protesto.

Logisticas: disponibilidad de stock, con-
siderando las notas de venta en curso.
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Otros: segun status del cliente, por
ejemplo, se encuentre en condicidon
de bloqueado.

Visacion de Notas de ventas por
excepcion.

Proceso de aprobaciéon de Notas de
ventas integrado con Outlook.

Generacion automatica de
solicitudes de despacho a bodega.

Manejo de work flow para visaciones.

V1. FACTURACION
Multiples puntos de facturacion.

Emision automatica de guias de
despacho y/o facturas de ventas.

Impresidon masiva de documentos
legales.

Emision automatica de notas de
crédito rectificatorias, financieras y
por devolucion de productos.

Posibilidad de anular documentos
legales.

VIil. OTROS

Tracking y consultas de seguimiento
a cotizaciones, notas de ventas y
documentos legales.

Dispone de poderosas consultas e
informes que permiten acceder en
cualquier momento al estado en que
se encuentra cada documento.

Centralizacion contable automatica.

Emision del libro de venta a nivel de
empresa y sucursal.
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VIIl. GESTION DE VENTAS

Completo set de informes de
gestidon de ventas a través de cubos
OLAP que permiten analizar:(*)

La distribucion de las ventas por
zona geografica (Sucursales).

Tendencia mensual de ventas y
distribucion por bodegas.

Ranking de ventas segun cliente,
productos, vendedores.

Analisis de utilidad comparativo por
tipo de producto, entre otros.

Venta de productos y servicios
Manejo de KIT

Emisién de documento legal por
cuenta de tercero (cambio de sujeto).

Manejo de variados conceptos
tributarios.

Otros impuestos, IVA retenido
Crédito de IVA, IVA no recuperable.

(*) Para mds informacién ver Modulo de Gestion.

IX.DOCUMENTOS ELECTRONICOS

Tracking y consultas de seguimiento
a cotizaciones, notas de ventas y
documentos legales.

Dispone de poderosas consultas e
informes que permiten acceder en
cualquier momento al estado en que
se encuentra cada documento.

Centralizacion contable automatica.

Emision del libro de venta a nivel de
empresa y sucursal.
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+ de 50 anos liderando la transformacion digital en la region

infcja


https://www.fin700erp.com/
https://www.instagram.com/fin700erp/
https://www.youtube.com/@FIN700ERP
https://www.linkedin.com/company/fin700-erp/

